
EL NUEVO VENDEDOR
NUNCA DUERME
UX + IA EN LA ATENCIÓN COMERCIAL



YA NO ALCANZAN
LAS ESTRATEGIAS DE COMUNICACIÓN

SON UN MUST
LAS ESTRATEGIAS TECNOLÓGICAS Y COMERCIALES 



+ DE  20 AÑOS
IMPACTANDO EN LAS EMPRESAS
ESCALANDO SUS VENTAS

PUNTOS DE DOLOR
EN LA ATENCIÓN COMERCIAL



ANTES AHORA
LEADS GESTIONADOS POR TRIMESTRE

142

VISITAS POR TRIMESTRE

3 
VENTAS POR TRIMESTRE

0

REAL CASE#CLIENTEDW 
DESARROLLISTA .
ARGENTINA , URUGUAY, ESTADOS UNIDOS

LEADS GESTIONADOS POR TRIMESTRE

1120

VISITAS POR TRIMESTRE

14
VENTAS POR TRIMESTRE

4

LEADS PERDIDOS POR TRIMESTRE

+ 25
LEADS PERDIDOS POR TRIMESTRE

0



DESGASTE Y FRUSTRACIÓN 
DEL EQUIPO COMERCIAL

CARGA MANUAL 
Y PÉRDIDA DE DATOS

REAL CASE#CLIENTEDW 
DESARROLLISTA .
ARGENTINA , URUGUAY, ESTADOS UNIDOS

FALTA DE SEGUIMIENTO 
DE CLIENTES POTENCIALES

LIMITACIÓN OPERATIVA 
EN CAMPAÑAS DE RETARGETING

EQUIPO MOTIVADO Y ENFOCADO
EN LEADS DE CALIDAD

AUTOMATIZACIÓN 
DE LA CARGA DE DATOS

SEGUIMIENTO EN PROFUNDIDAD
DE CADA CLIENTE POTENCIAL

CAPITALIZACIÓN DE ESTRATEGIAS DE
RETARGETING

FALTA DE HERRAMIENTAS ANALÍTICAS
PARA OPTIMIZAR CAMPAÑAS PUBLICITARIAS.

TRAZABILIDAD Y MAXIMIZACIÓN
DE RESULTADOS DE CAMPAÑAS.

ANTES AHORA



¿CÓMO?



| ALGORMITO CON 
INTELIGENCIA ARTIFICIAL
PARA MEJORAR LA ATENCIÓN COMERCIAL
Y AUMENTAR LA TASA DE CONVERSIÓN.

ASISTENTE VIRTUAL



RAZONA APRENDE

UNA REVOLUCIÓN 
EN LA ATENCIÓN
COMERCIAL

ENTIENDE

UN ASISTENTE VIRTUAL QUE…



CONECTADO 24/7

PERSONALIZADO 
CON EL ESTILO 
DE COMUNICACIÓN  DE LA MARCA

RESPONDIENDO CONSULTAS EN SEGUNDOS,
TODO EL DÍA. TODOS LOS DÍAS

UN VENDEDOR QUE VENDE POR VOS,
COMO SI FUERAS VOS.

HERRAMIENTAS
ANALÍTICAS 

 Y PRÁCTICAS
PARA MAXIMIZAR CAMPAÑAS 

Y MEJORAR LOS PROCESOS COMERCIALES.

INTEGRADO A UN CRM
NO MÁS CARGA MANUAL 

Y PÉRDIDA DE DATOS CLAVE



ADAPTANDOSE 
A LOS OBJETIVOS COMERCIALES, 
Y MEJORANDO 
LA EXPERIENCIA DEL USUARIO 

QUE GENERA CONVERSACIONES
CON POTENCIALES CLIENTES,
INFORMANDO
Y OBTENIENDO DATOS CLAVE.
A PARTIR DE PREGUNTAS
ESTRATEGICAS. 

UN AGENTE



INTEGRACIÓN
DIRECRA AL CRM

CADA CONSULTA SE TRANSFORMA 
DE MANERA DIRECTA Y AUTOMÁTICA 
EN UN DATO EN EL CRM.



FILTROS
& CATEGORIZACIÓN

ORGANIZACIÓN DEL PORTFOLIO
DE CLIENTES  POTENCIALES A PARTIR DE
SEGMENTACIÓN  POR PROYECTO,
GRADO DE INTERÉS , ORIGEN O PERÍODO.

DESARROLLO DE UN AVATAR 
POR CLIENTE A PARTIR DEL ANALISIS
COMUNICACIONAL Y DE PALABRAS
CLAVE.



CAMPAÑAS
DE RETARGETING
HERRAMIENTA COMERCIAL 
DE MARKETING DIRECTO Y MASIVO 
PARA REACTIVAR
EL CONTACTO CON CLIENTES POTENCIALES. 

SEGMENTACIONES A PARTIR 
DE FILTROS Y CATEGORIZACIÓN.



DASHBOARD
DE HERRAMIENTAS ANALÍTICAS

INDICADORES Y ESTADÍSTICAS DE LOS PROCESOS
Y RESULTADOS COMERCIALES. 

/ COMPARATIVAS ENTRE UNIDADES DE NEGOCIO,
O PERÍODOS, COMPORTAMIENTO
DE LOS USUARIOS, TIEMPOS DE RESPUESTA, ETC.



UN ALGORITMO. UN CÓDIGO.
FUNCIONALIDADES DIVERSAS E INFINITAS 



LA IMPLEMENTACIÓN

GRADUAL PERSONALIZADA PARTICIPATIVA



ANALISIS DETALLADO E INTEGRAL
DE LA ESTRATEGIA  COMERCIAL Y
COMUNICACIONAL PARA EVALUAR
COMO CADA PLATAFORMA ACOMPAÑA 
AL ASISTENTE EN LAS DISTINTAS
ETAPAS DEL FUNNEL DE CONVERSIÓN.

ESTRATEGIA
MULTIPLATAFORMA

WEB SOCIAL MEDIA PAID MEDIA EMAIL MARKETING



DESARROLLO DE LA IDENTIDAD 
DEL  ASISTENTE EN BASE A
AL ESTILO Y CULTURA DE MARCA

IDENTIDAD

TONO PROFESIÓN CARACTERISTICAS 



CARGA, ESTRUCTURACIÓN
Y SISTEMATIZACIÓN DE LA INFORMACIÓN 
DE MARCA, CON DIFERENCIACIÓN ESTRATÉGICA
POR PROYECTO Y UNIDAD DE NEGOCIO. 

DATA ENTRY

TEXTOS IMÁGENES Y VÍDEOS DOCUMENTOS



SUSURRO
HERRAMIENTA DE MODELADO
DEL PERFIL COMUNICACIONAL 
ENFOCADO EN LA OPTIMIZACIÓN
DE LA EXPERIENCIA DE USUARIO.



¿LA POTENCIA DE ESTA HERRAMIENTA?

EL  LÍMITE NO EXISTE.

LA INTEGRACIÓN DE UN ALGORITMO CON INTELIGENCIA ARTIFICIAL 
PERMITEN LA ESCALABILIDAD DE LA HERRAMIENTA, Y EL DESARROLLO DE DIFERENTES

FUNCIONES PARA OPTIMIZAR LA ESTRATEGIA COMERCIAL, 
LA COMUNICACIÓN Y LOS PROCESOS INTERNOS.



¡MUCHAS GRACIAS!
DIGITALES. TECNOLÓGICOS. COMERCIALES. 

MANDAMOS UN DM,
Y EMPEZÁ A ESCALAR

TUS VENTAS


